Markedet

Beskrivelse av virksomhetens kunder

Mottakeranalyse: 

1. Mottaker: I første omgang ungdommer fra alderen 17-26 år 
Som sekundærmottaker regner vi med folk i alle aldre over 17 som ønsker ekstra underholdning ved spesielle arrangementer. 

2. Gruppekjennetegn: Behov for transport, benytter seg mer av offentlig transport, er opptatt av fest  i helgene (kan ikke kjøre selv). Gruppen er meget variabel. 

3. Utdanning/yrke: de fleste i skolegang (videregående eller høgskole), noen har deltidsjobber mens andre i fullt arbeid 

4. Kunnskap erfaring: de fleste er kjent med taxivirksomhet for eksempel hvordan bestille osv. 

5. Miljø: Opptatt av fest, der alkohol ofte står i sentrum, i den aktuelle situasjonen er gruppen mellom 7 og 15 personer. Stor påvirkningskraft på hverandre og voldsom bruk av jungeltromme (rykter). 

6. Vaner: Går mye ut i helgene og drikker gjerne, er derfor avhengig av transport til og fra utested/fest. 

7. Alder: store variasjoner mellom 18 og 25 åring i oppførsel og forutsetninger. 

8. Motiver og hindringer: Motiver; ikke redd for å prøve noe nytt, opptatt av hygge og morsomheter. Hindringer; manglene ressurser (penger) er den største. 

9: Situasjon: Har kun vanlig taxitilbud, benytter seg av dette i relativ stor grad i helgene, men undersøkelse utført viser at et tilbud med underholdning som en del av taxien ville falt i meget god smak.
Markedet i dag

Hvor stort er markedet?

Hvad er virksomhetens marked geografisk?

De viktigste konkurrentene på markedet?
Antall innbyggere: 

Haugesund    31 361
Karmøy         37 281
Sveio             4 687
Tysvær           9 213
Antall totalt:  82542  Det totale markedet:
Haugesund  ca. 7500
Karmøy       ca. 9300
Sveio          ca. 1100
Tysvær        ca. 2300 

Antall totalt:   20200  Vår reelle kundegruppe
Markedet geografisk: vis kart.  Innebærer Haugesund, Karmøy, Sveio, Tysvær

De viktigst konkurrentene på markedet:

Pirattaxier, Haugaland Taxi, Karmøy taxi, Haugesund taxi

Sterke og svake sider ved virksomhetens viktigste konkurrenter

Konkurranse

1)
Piratvirkomhet

www.nortaxi.no anslår antallet pirattaxi sjåfører til ca. 850 på landsbasis, med en stadig økning. Circa 50 biler i haugesund.

”Haugesund, hvor piratvirksomheten domineres av personer med utenlandsk opprinnelse” og havner på listen over byer som er mer belastet enn andre. 

Pirattaxier ansees ikke som direkte truende konkurrent, fordi vi tilbyr noe mer enn bare transport, men selvsagt mister vi en del kunder til dette.

Virksomheten ansees å være organisert i Haugesund kommer det av kilder fra politiet.

Hvis vi antar at disse bilene kjører inn i gjennomsnitt kr 2.000 pr kveld/natt tre kvelder i uken, 40 uker i året, vil det si en omsetning på ca 200 millioner kroner.

2) Haugaland Taxi

Sterk konkurrent. Har både taxier og minibusser, men truer eg egentlig ikke vårt aktuelle marked. 

3) Karmøy taxi

Karmøy Taxi disponerer ca 25 biler, derav ca 10 busser. Karmøy Taxi disponerer 10 Buss løyver. De utfører også kontraktskjøring for Karmøy kommune, skoletransport, handikap transport og bussrutekjøring for Nett Buss. Karmøy taxi betjenes med et topp moderne trafikkdirigerings system OTT som gjør dem i stand til en hver tid å se hvor den enkelte taxi befinner seg, slik at de hurtigst mulig kan dirigere bil/biler til dit du måtte ønske. Er godt etablert og ledende på Karmøy. 

4) Haugesund taxi

Mindre selskap som opererer i Haugesund sentrum. Kjører stort sett persontransport. 

Våre viktigste konkurrenter er de virksomheter, som i dag tilbyr transportmuligheter. Det er enda ikke virksomheter som har samme unike egenskaper som vår virksomhet. Beslutter disse å gå inn på vår forretningsområde vil vi få hard konkurranse.
Salgsmål

Hva er det realistiske antall kunder?

Hvor mye kan vi tjene og hvordan?
20200 – 12000 =7800
De 12000 personene som faller bort er de personene som aldri benytter seg av taxivirksomheter. Disse som faller bort anslår vi som personer som tar taxi innimelom og som vil bare komme fra A til B uten vår tilbud. Realistisk antall kunder vil ligge på rundt 7800 
2. 

Vi anslår å tjene 4000 pr. Kveld på grunnlag av tall fra piratvirksomhet (2000) og etablerte taxifirmaer (6000-8000). Dette vil gi oss en årlig inntekt på ca. 660 000 kroner.
Markedsføring

Flyers: 1 000 (1000 flyers)

Avisannonser: 45 000 (reklame i 3 dager i året)

Gule sider: 3000 (et år)

Visittkort: 500 (200 visittkort)

Tv Haugaland: 10000 ( en reklame som går innimellom)

Radio Haugaland: 18600 (tre reklamer dagen i 3 måneder) 

Reklame på taxien

Samarbeid med diverse utesteder.

Vi har allerede gjort produktet vårt kjent med å kjøre spørreundersøkelse på 3 videregående skoler. I tillegg vil vi få på plass samarbeidet med diverse utesteder kjapt. Siden dette samarbeidet er gratis og gir oss god reklame og en stor kundegruppe.
